
Dank der Einbettung in die Halter Gruppe 
wissen wir, was es heisst, als Unter-
nehmer eigenes Kapital zu investieren, 
Entwicklungs- und Baurisiken zu über-
nehmen und einen funktionierenden 
Lie genschaftenbetrieb zu verantworten. 
Deshalb verstehen wir uns als Treuhänder 
unserer Kunden – wir denken und han  -
deln, als wären es unsere eigenen Pro -
jekte. Wir übernehmen Verantwortung 
und fühlen uns dem Projekterfolg 
verpfl ichtet.

Unsere Kernkompetenzen:

 › Beratung in den Bereichen Entwick-
lung, Realisierung und strategisches 
Facility Management

 › Vermarktung: Erst- und Wiedervermie-
tung, Immobilienhandel und Verkauf

 › Bewirtschaftung: Kaufmännisches, 
Technisches und Infrastrukturelles 
Gebäudemanagement

Komplexe Projekte verlangen nach einer 
individuellen Betrachtungsweise. Wir 
liefern massgeschneiderte Lösungen, die 
sich an den Zielen des Auftraggebers 
orientieren und nachhaltig Bestand haben. 

Unsere Leistungen erbringen wir ganz -
heitlich und mit dem entsprechenden 

Als Berater und Dienstleister begleiten wir Immobilien durch 

alle Lebensphasen: von der strategischen Planung, Entwicklung, 

Realisierung und vom Betrieb bis hin zum Re-Development. 

Den Lebenszyklus von Immobilien im Fokus

Lebenszyklen von Immobilien ganz -
heitlich zu betrachten, setzt sich 
immer mehr als State of the Art 
durch. Der Begriff der Life Cycle 
Costs (LCC) gehört mittlerweile zum 
Standardvokabular von Immobilien-
sachverständigen. nebst der Sen -
kung der Kosten hat eine integrale 
Betrachtung sämtlicher Aspekte 
einer Immobilie immer zum Ziel, 
auch die Erträge zu steigern und die 
künftige Wertänderung positiv 
zu beeinfl ussen. Unser Anspruch ist 
daher die Identifi kation und Um -
setzung von Potenzialen von Grund-
stücken, Bauprojekten und Liegen-
schaften in jeglicher Hinsicht. Da -
raus generieren wir Werte. Für Sie.

David naef
Geschäftsführer
Halter Immobilien

Werte schaffen!
Editorial

Januar 2012
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Spezialisten-Knowhow über den gesam -
ten Life Cycle. Sie profi tieren vom um -
fassenden Wissen und unserer ausgewie-
senen Erfahrung. Dank des etablierten 
Zusammenspiels von vier Geschäftsberei-
chen sind wir in der Lage, Projekte 
integral zu bearbeiten und durchzufüh-
ren. Damit sparen Sie sich Schnittstel -
len und wissen Ihr Projekt in kompeten-
ten Händen.
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Halter Immobilien
Hardturmstrasse 134
CH-8005 Zürich
T +41 44 434 24 44
www.halter-immo.ch

Andres Stierli
Leiter FM Consulting

Beratung und Steuerung auf strategi-
scher, konzeptioneller Betriebsebene mit 
drei übergeordneten Kompetenzfeldern:
 
›› Betriebskonzeption: Sicherstellung der 

Betriebsanforderungen während 
Entwicklung und Realisierung

›› Betriebsvorbereitung: Überführung 
des Bauprojekts in den funktionieren-
den Betrieb

›› Betriebsoptimierung: Ausschöpfen der 
Potenziale im laufenden Betrieb

 
Übersicht des Leistungsspektrums:
 
Konzipieren
›› Handlungsempfehlungen
›› Projektbeurteilung
›› Betriebskonzeption
›› Planungs- und baubegleitendes FM
 
Vorbereiten
›› Detailkonzeption
›› Betriebsaufbau
›› Leistungsbeschaffung
›› Implementierung
 
Optimieren
›› Organisation
›› Life Cycle Management
›› Kostentransparenz
›› Umweltmanagement

Wir verknüpfen Fachdisziplinen

Mit der Wahl von Halter Immobilien als Berater und Dienstleister sichern Sie sich ausgewiesene 

Immobilienkompetenz und behalten gleichzeitig Ihre Unabhängigkeit. Wir arbeiten mit den für 

Sie besten Projektpartnern zusammen. Je nach Bedürfnis übernehmen wir dabei entweder die 

Rolle des externen Beraters, des Projektsteurers oder des Mandatsträgers.

Daniel Grando
Leiter Development Consulting

Immobilien-Projektentwicklungsleistun-
gen auf Mandatsbasis („Service 
Development“) mit folgenden Schwer-
punkten:   

›› Gebietsmanagement und Arealent-
wicklung

›› Re-Development von Bestandeslie-
genschaften (Neupositionierung)

›› Entwicklung und Positionierung von 
Hotel- und Betreiberimmobilien

Leistungsmodule im Detail:
 
›› Immobilienstrategien 
›› Wirtschaftlichkeitsbetrachtungen und 

Investitionsplanungen
›› Standort- und Marktabklärungen
›› Standortevaluationen und Potenzial-

analysen
›› Landanbindungsprozesse
›› Steuerung von Sondernutzungspla-

nungsprozessen
›› Baurecht und Behördenkoordination
›› Studienaufträge und Wettbewerbe
›› Nutzungskonzepte, Machbarkeits-

prüfungen, Second Opinions
›› Zielgruppen- und Produktdefinition
›› Marketing- und Vermarktungsstrate-

gien (Concepting, Branding) 
›› Nutzerbindung (Fokus Ankermieter, 

Vor-Vermarktung / Pre-Sale)
›› Devestitionsprozesse, Investoren- / 

Betreiberbindungen
›› Zustandsanalysen und Marktwert-

schätzungen
›› Begleitung in Mietrechtsangelegen-

heiten bei baulichen Massnahmen

Jacques Hamers
Leiter Vermarktung und Bewirt-
schaftung
Konzeption und Durchführung  
umfassender Marketingmassnahmen 
und Vermarktungstätigkeiten:

›› Erstvermietung von Wohnungen
›› Erst- und Wiedervermietung von 

Geschäftsflächen 
›› Verkauf von Wohneigentum
›› Liegenschaftenvermittlung (Suche und 

Veräusserung von Anlageobjekten)
›› Pricing (Festlegung von Miet- und 

Verkaufspreisen)
›› Projektreviews und -optimierungen
›› Marketing und Branding von Arealen 

und Einzelobjekten

Führung und Steuerung sämtlicher 
operativer Leistungen der Immobilien- 
bewirtschaftung:

›› Kaufmännisches Gebäudemanage-
ment (KGM)

›› Technisches Gebäudemanagement 
(TGM)

›› Infrastrukturelles Gebäudemanage-
ment (IGM)


